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Steiler Weg von der
leche zum Massenmarkt

«Von der Okenische zum
Massenmarkt»: Rund
170 Experten aus der

Strombranche, aus
Wlssenschaft und Marke-
ting diskutieren seit
gestern Fragen rund um
die Vermarktung von
. erneuerbaren Energien.

Veon Claudio Willi

Okostrom sei fiir die Branche nicht
bloss Imagepflege, sondern «eine
strategische Notwendigkeit»: Die-
sen Kernsatz unterstrich Rolf Wiis-
tenhagen vom Institut fiir Wirt-
schaft und Okologle an der Uni-
versitdt 8t. Gallen m St. Moritz bei
der Eroffnung der ersten europii-
schen «Green Power Marketing»-
Konferenz. In einem liberalisier-
ten Strommarkt hitten saubere
Stromquellen ihre ganz besondere
, Chance.

Verdoppﬂ!lung bis 2010

Heute ,bestehe die Energiever-
sorgung Europas noch zu 67 Pro-
zent aus nichterneuerbaren Ener-
gien. Der Wille, «den Weg zu einer
nachhaltigen Energiezukunft ein-
zuschlagen», sei aber bei den Re-
gierungen Europas vorhanden.
Diese forderten denn auch auf ver-
schiedenen Wegen den Ausbau der
erncuerbaren Energien. Die EU-
Kommission habe das ehrgeizige
Ziel, den Anteil an erncuerbaren
Energien an der . européischen
Energieversorgung bis zum Jahr
2010 zu verdoppeln. Allerdings, in




einem liberalisierten Markt ent-
schieden aber letztlich die Kunden
iiber den Erfolg oder Misserfolg
von Stromprodukten. Durch die.
Angebote ¢ines Green Power Mar-
ketings werde ein Kundenbediirf-
nis angesprochen, das Zukunft-ha-
be, denn die Energieversorgung
werde nachhaltiger gestaltet, zeig-
te sich Wﬁs[g{gnagen iiberzeugt.
Heute beliefertenrauf-dem euro-..
péischen Green-Power-Markt etwa
300 Anbieter rund eine Million
Kunden mit umweltvertraglichem
Strom. Vergleichbar sei dies mit

Suubefe Wu.sserkrdft aus Biindner BorgsBen hat auch im offenen Strommarkt intakte Chancen:
der Lago Bianco, der als Speicherkraftwerk Spitzenenergie liefern kann.

der Situation im Biolebensmittel-
markt vor einigen Jahren, liege der
Marktanteil des Okostroms in Eu-
ropa heute noch im einstelligen
Bereich, doch seien Ansitze er-
kennbar, dic auch hier fiir einen

-Ubergang «von der Nische zum

Massenmarkt» sorgen konnten.
Bruno Hiirlimann, Leiter Markt
und Kunden von EWZ gElektrigi-
titswerkeZiirich), referierte. iibe
die EWZ-Solarstrombérse: D
werde Strom aus Solaranlagen ein-
gekauft und der Kundschaft oh-
ne Preisaufschlag weiterverkauft.

{Foto Tamara Defilla)

Um sich in einem liberalisierten
Umfeld als Stromh#ndlerin be-
haupten zu konnen, setzt auch Ra-
tia-Energie auf erneuerbare Ener-
gien und Markenprodukte.

Direktor - Karl Heiz betonte
gegeniiber dem BT, heute werde in
einem Stammgebiet der Ritia
Energie, im Priittigau, nach weni-
gen Monaten ein Prozent in Oko-
strom umgesetzt; bis fiinf Prozent
der Kunden sollten innerhalb von
zwei Jahren erreicht werden. Und
einiges verspricht sich Heiz vom
Export.




